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Des v01tures en ﬁle 1nd1enne sur ;i

_ les.axes principaux; des places
{ deparc saturées, une réputation
de Luicky Luke des amendes sur
les pare: -brise, la Ville de Morges
ne donne pas vraiment I'image.
d’un paradis pour, les adeptes du
-shopping. iy
Cest d’ailleurs un constat par-
“tagé par la Mumc1pahte - ‘sans
" doute un brin plus nuancé -, puls-
“que celle cia Inandate une vaste
étude pour prendre le pouls desa
vitalité é économique et,'si i possible,
: quelques njesures. AVec; desrésul--
tats moins alarmis quiln’ypa--
‘rait, puisquie les 800 emplois liés
au commerce de détail (pour
184 magasms) -connaissent -une
courbe’ plate que les premierscon-
cernés'eux-ménies n unaglnalent
pas. «Il'y a peu, plus.de quinze
| surfaces. étaient vides a la rue
Louis-de-Savoie, mais celles-ci
viennent d’étre relouées, ce qui
montre bien que Morges reste trés
;attractlve, ‘efitre’ Lauisaiine et
Nyon», se réjouit Cécile Hussain
Khan, infatigable présidente dela -
. Coordination des commer¢ants.
«Ce quil faut désormais, c’est faci-
liter la venue des clients et, sur- .
tout, les faire rester chez nous.
Quand la durée de stationneément
“est bloquée a deux heures, vous
mwavez pas le temps d’aller boire
_un café ou d’essayer un vétement
"en sortant de chez le dentiste!»
Un message entendu par le syn-
diclors de la soirée consacrée aux.
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commercants ‘afin de présenter

-cette analyse du tissu,commercial,
puisque Vincent Jaques a annoncé |

Pintroduction immédiate d’un sys-

téme de paiernent des parkingsvia -

‘le téléphone portable, ainsi
qu'une réflexion sur la.durée du

stationnement, coupant court aux :

critiques attendues sur ces sujets.
Car parcage et accessibilité au
centre sont les deux points noirs

D

. qui Tessortent -~ sans surprise -

loin devant le reste, comme Iani-

:mation, notamment le soir, «Si
nous avons relevé un pourcentage

trés élevé de gens qui aiment et
sont trés attachés a cette ville, ils

sont trop peu (28,3%) as’y rendre

uniquement dans le but de faire

des achats», confirme Nicolas Ba- -
bey, professeur a la Haute Ecole
* de gestion ARC, quia conduitl'en-

Les horaires en question

@‘ Alors qu’on ne Pattendait pas
sur le terrain.des horaires, le .
syndic socialiste a surpris en:
-affirmant spontanément qu’il
n’était «pas fermé surles |
horaires d’ouverture des
commerces», alors que le dossier
s’enflamme du coté de Nyon.

Jepense alaplage demidiet :
. nous'y réfléchissons aussi pour .|

Padministration. La société
actuelle a de nouvelles habitudes
et nous devons y coller, aussi en

fin de journée quand les gens
rentrent du travail.» Si Cécile
Hussain Khan salue cette volonté

globale de renforcer le dialogue,
| elle estime que 'urgence est

ailleurs. «Ce que nous voulons
au plus vite, c’est la fin de la
fermeture avancée 2 17h30 les "
veilles de jours fériés. Les clients’
n’y comprennent rien alors
qu’ils ont besoin de faire des
achats précisémenta ce

" moment-lal» C.JOT.

~ Pourtant trés
dynamique

etremplie
de petlts :
commerces,
larue Louis-
de-Savoie, .-
aMorges, °
estvictime
d’un trafic trés -
| denseetde

' placesde parc
dont 'obten- -
| tiond’une
| ‘case reléve
. delaloterie.
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quéte. «La question du trafic est
logique, mais il appartient au dis-
trict. d’y apporter une réponse,
car Morges n’est qu’un entonnoir
des voitures qui viennent. forcé-
ment de Pextérieur», se défend le
syndic, heureux de constater que
les commerg:ants ontla ferme en-
viede dlaloguer plutdt que de ba- .

-tailler. «Sur les seize recomman-

dations, ilya des mesures que les
autorités peuvent et veulent pren-
dre a court terme, Il y a la durée
du stationnement, le palement a
la fin et pas a Tarrivée, mais je
pense aussi a 'espace public que”

" nous devons rendre plis convivial

ou a une signalétique piétonne
plus claire pour mettre en valeur

lesrueset encourager les visiteurs

a venir flaner plus longtemps prés
desvitrines et des terrasses. Il y a

. unvrai engagement de notre part,

mais nous devons avoir ’honné-
teté de'dire que la balle est
d’abord dans le camp des com-
mercants: C’est' a eux de-faire
preuve de dynamisme et de pré-
senter des actions innovantes, a

nous de les soutenir ensuite.»



